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Contexto Bilateral 

México Perú 

Población  
(millones de habitantes) 

116.2 29.8 

Territorio  
(millones de km2)  

1.9 1.3 

PPP per Cápita  
2012 

15,600 10,900 

Crecimiento PIB 3.90% 6.3% 

Inflación 4.1% 3.7% 

Fuente: CIA Factbook 
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2010 2011 2012 2013 2014 (junio)

Comercio Total 1.312 1.869 1.968 2.356 1.301

Saldo 637 704 1.088 1.185 434

Importaciones 337 582 440 585 434

Exportaciones 975 1.286 1.528 1.771 867

*Fuente: Global Trade Atlas 
***Cifras hasta junio 2014 

Comercio México-Perú 
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*Fuente: Global Trade Atlas 
***Cifras estimadas a partir de junio 2014 

Comercio Perú con Otros Países 

2010 2011 2012 2013 2014 (junio)

Argentina 1.260 2.030 2.145 1.728 1.345

México 1.405 1.830 2.090 2.330 2.685

Brasil 3.131 3.709 3.988 4.051 3.600
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Perú 
Automóviles de turismo y para transporte de pasajeros; 

Tractores 

Televisores y teléfonos celulares 

Refrigeradores y congeladores; computadoras 

Minerales de cobre y plomo (y sus concentrados) 

Higiene Personal 

Medicamentos 

Materiales construcción 

Químicos Inorgánicos 

Extracto De Malta; Preparaciones Alimenticias De Harina, 
Grañones, Sémola, Almidón, Fécula 

Gas de petróleo y demás hidrocarburos gaseosos 

Madera (aserrada, desbastada, chapada y 
contrachapada) 

Fosfato de calcio 

Minerales de cobre y otros metales preciosos  

Envases de plástico 

Máquinas y aparatos de separar, cribar, clasificar 

Camisas, t-shirts, camisetas interiores y ropa de bebé (de 
punto) 

Pimienta  

Estaño en bruto 

Neumáticos 

México 

¿Qué nos vendemos entre nosotros? 
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Acuerdo de Integración Comercial México-Perú 


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Beneficios para Perú 

•

•

•
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ALIANZA DEL PACÍFICO 












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Liderazgo en Sectores Clave 
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Automotriz 












Fuente: OICA/ Global Trade Atlas/ AMIA/ Ward’s Automotive Reports/ AASA, 2011.  10 



Eléctrico-electrónico 


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Índice de costo 

Ensamblaje de electrónicos 
(EU=100) 

Fuente: Global Trade Atlas/ KPMG/ Manufacturer Market Insider.  
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Dispositivos Médicos 
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Manufactura de dispositivos médicos 
(EU=100) 

Fuente: Global Trade Atlas/ KPMG. 12 



Industrias Creativas 
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Producción de videojuegos 
(EU=100) 

Fuente: Competitive Alternatives 2012, KPMG/ Creative Economy Report 2010, United Nations/ ANUIES. 
.  
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ProMéxico 
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Servicios de ProMéxico 
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Directorio de Exportadores 

 Perfil de la empresa 
 Logotipo 
 Tipo de Exportador 
 Inicio de exportaciones 
 Sector 
 Datos de contacto 
 Productos que la empresa exporta 
 Países a los que exporta 
 Fracción Arancelaria 
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Asesoría Especializada en México 

ProMéxico facilita información técnica por escrito sobre: 
 

     Leyes y reglamentos, trámites y documentos 
requeridos en México y país de destino. 
 

     Correlación de fracciones arancelarias del sistema 
armonizado con el sistema Naladi/Naladisa. 
 

     Cumplimiento de reglas de origen, certificados de 
origen, términos de ventas, formas de pago. 
 

     Regulaciones no arancelarias (Normas sanitarias, 
técnicas, etiquetado, etc.). 
 

     Asesoría aduanera. 
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Participación en Eventos 

ProMéxico coordina y apoya la realización de diversos eventos en 
México, las ventajas para el empresariado peruano: 
 
 Coordinación de agendas de negocios 

 
 Apoyos económicos para la realización de los viajes 

 
 Identificación de los mejores eventos para la prospección de nueva 

proveeduría 
 

 Algunos eventos: 
• ProMéxico Gobal 
• Macrorrueda de la Alianza del Pacífico 
• Expo ANTAD 
• Expo Franquicias 
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Identificación y selección de nuevos 

proveedores 

Apoyo económico a reembolso para la elaboración de estudios que 
identifiquen empresas mexicanas que cuenten con los procesos de 
manufactura, productos o servicios que estén demandando empresas 
transnacionales, nacionales o compradores del exterior. 
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Encuentros de Negocios 
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 Reunión – Conferencia para la identificación de requerimientos. 
 

 Trabajo de listados de identificación de proveedores. 
 

 Análisis de los listados por parte de la empresa interesada. 
 

 Coordinación de encuentros de negocio con empresas seleccionadas 
• En México 
• En Perú 
• En Foro Internacional 

 



¡¡Ponemos a MÉXICO en tus manos!! 

http://www.promexico.gob.mx/

