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Balanza comercial Ar-Pe 
(millones de dólares) 

Para el período analizado no se registran déficits en la balanza comercial para Argentina 

El año 2012 fue el de mayor superávit comercial para nuestro país 



Exportaciones a Perú 
(millones de dólares) 

Estos 5 principales rubros representaron el 80% del total de las ventas 



Importaciones desde Perú 
(millones de dólares) 

Estos 5 principales rubros representaron el 54% del total de compras 



Fundación Exportar 

La Fundación Exportar es una ENTIDAD MIXTA, 
constituida por el sector público y privado. 

 

Es la agencia de promoción de exportaciones de la 
CANCILLERÍA ARGENTINA. 

 

Tiene por OBJETIVO fomentar el incremento y la 
diversificación de las exportaciones de las empresas 
argentinas. 



Fundación Exportar 

 

RELACIONES INSTITUCIONALES 

 

PROMOCIÓN DE EXPORTACIONES 

 



RELACIONES INSTITUCIONALES 

SERVICIOS EXPORTAR 



Relaciones 
Institucionales 

Stand 
Institucional 

Coordinación 
Federal 

Premio ExportAr Revista Noticias 

www.exportar.org.ar 

Atención a 
Empresas 

Capacitación 

Grupos 
Exportadores 

Red Ibero 



 

Desde la Fundación ExportAr, se brinda asesoramiento 
a las pequeñas y medianas empresas sobre los primeros 
pasos que deben seguir para iniciarse en la actividad 
exportadora. 

 

Se busca respuesta a las consultas sobre cualquier tipo 
de cuestiones operativas y comerciales relacionadas 
con la internacionalización de la empresa argentina.  

 

 

Relaciones Institucionales 

ATENCIÓN A EMPRESAS 



Registro de la empresa como exportadora ante la AFIP 

Estadísticas de exportaciones argentinas 

Perfiles de mercados externos 

Listados de importadores 

Oportunidades comerciales en el exterior 

Guías de negocios 

Informes sectoriales  

 

 

Relaciones Institucionales 

ATENCIÓN A EMPRESAS 

Algunas de las consultas más frecuentes: 



A través de este servicio, se asiste a las empresas en la 
confección de agendas de negocios en el país de interés 
de cada empresa, de modo que el empresario optimiza 
los recursos invertidos en sus visitas al exterior.  

Relaciones Institucionales 

ATENCIÓN A EMPRESAS 

Agendas de negocios 

Las secciones económicas y comerciales de las 
embajadas, colaboran con la Fundación ayudando con 
la búsqueda de los compradores en destino, y 

organizando los arreglos operativos para cada reunión.  



Relaciones Institucionales 

ATENCIÓN A EMPRESAS 



Una de las herramientas esenciales para el empresario es la formación 
continua de su personal. Para ello la Fundación organiza seminarios, 
talleres y cursos de distinto alcance, intensidad y temáticas, destinados a 
empresas argentinas.  

Están dictados por personal propio junto con profesionales y 
especialistas de distintos sectores que trabajan en colaboración con la 
Fundación. 

Se desarrolla conjuntamente con los distintos organismos provinciales 
de comercio exterior, con el objetivo de atender las demandas 
específicas de capacitación de las distintas regiones del país.  

Se ofrecen temáticas organizadas en tres niveles: Inicial, Medio y 
Avanzado 

Relaciones Institucionales 

CAPACITACIÓN 
Plan Federal de Capacitación 



• Comercio electrónico 

• Normas de calidad y certificación 

• Exportación: estímulos y ventajas impositivas 

• Exportación a determinados mercados para sectores específicos 

• Cómo exportar a mercados no tradicionales 

• Diseño de marca como ventaja competitiva para exportar 

 

 

Relaciones Institucionales 
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 • Cómo participar de una herramienta de promoción comercial 

• Asociarse para exportar 

• Plan de negocios 

• Herramientas de negociación  

• Marketing internacional y gestión 

• Logística de exportación 

• Primeros pasos en la exportación 

• Formación del precio de exportación 

• Medios de pago y compra-venta internacional 

• Exportación de servicios 

• Inteligencia comercial e investigaciones de mercado 

• Exportación por cuenta y orden de terceros 

 



Relaciones Institucionales 

CAPACITACIÓN 

Capacitaciones 



Relaciones Institucionales 

CAPACITACIÓN 



Programa desarrollado conjuntamente entre la 
Fundación ExportAr y la Fundación ICBC. 

Relaciones Institucionales 

GRUPOS EXPORTADORES 

La vinculación empresaria aumenta la potencialidad de 
la oferta, el poder de negociación y la reducción de 
costos del proceso exportador.  

77 grupos conformados y 
468 empresas alcanzadas. 67%

33% Interior

CABA y GBA



Relaciones Institucionales 

GRUPOS EXPORTADORES 



La Red Iberoamericana de Organizaciones de Promoción del 
Comercio Exterior (Red Ibero) fue creada en Madrid el 17 de junio 
de 1999. 

Es una conferencia itinerante para la profundización de las 
relaciones de las organizaciones miembros, el debate de temas 
técnicos de interés común y el intercambio de experiencias y 
herramientas de promoción comercial exitosas.  

Está conformada por 23 agencias de 22 países de Iberoamérica. 

La Red Ibero se reúne cuatro veces al año para abordar distintas 
temáticas de interés común.  

Durante el período 2014-15 la Fundación Exportar preside la Red. 

www.redibero.org  

Relaciones Institucionales 

Red Ibero 



Relaciones Institucionales 

COORDINACIÓN FEDERAL 

Tiene como MISIÓN la integración 
territorial con cohesión del tejido 
social y el fortalecimiento del 
espíritu emprendedor. 

 

A partir del fomento de un espacio 
de interacción público–privado, 
acercar los distintos programas y 
servicios de ExportAr y así sumar 
nuevas empresas exportadoras. 

 



Relaciones Institucionales 

STAND INSTITUCIONAL 

Espacio de contacto e información sobre los Servicios Exportar.  

Eventos feriales nacionales, provinciales y municipales.  

Alcance en todo el territorio nacional y en todos los sectores .  



Relaciones Institucionales 

NOTICIAS DE EXPORTAR 

 

FERIAS Y RONDAS INTERNACIONALES 

 

OPORTUNIDADES EN MERCADOS 
INTERNACIONALES 

 

PyMEx: CASOS EXITOSOS 

 

INFORME OFERTA EXPORTABLE 
PROVINCIAL 

 

ARTÍCULOS DE COMERCIO EXTERIOR 



Relaciones Institucionales 

PREMIO EXPORTAR 

 Galardonar el desempeño durante el período anual de las empresas  
 exportadoras, promoviendo el crecimiento y la diversificación de la    
 oferta exportable de calidad, valor agregado y la alta diferenciación .  
 Como así también la tarea de las entidades que estimulan la inserción 
 internacional  de empresas argentinas. 

Primera Exportación 

Apertura de Nuevos Mercados 

Incorporación de Innovación y/o 
valor agregado al producto a 
exportar 

Consolidación y Permanencia en 
Mercados Externos 

Asociatividad para la 
Exportación 

Promoción y Exportación de 
Bienes Culturales 

Exportación de Servicios 

Servicios de Apoyo al proceso 
exportador 



Relaciones Institucionales 

PREMIO EXPORTAR 

XVIII Edición Premio Exportar 2013. Palacio San Martín 



Relaciones Institucionales 

WEB EXPORTAR 

 

HERRAMIENTA PARA LA TOMA DE 
DECISIONES 

 

NAVEGACIÓN AMIGABLE 

 

INFORMACIÓN ACTUALIZADA 

 

+ 10.000 VISITAS MENSUALES 

 

CONSULTAS ONLINE 

 

www.exportar.org.ar 



Relaciones Institucionales 

LA FUNDACIÓN EXPORTAR EN 
LAS REDES SOCIALES 

Encuéntrenos en Facebook, Twitter, LinkedIn, Youtube y Google + 

 

Información sobre las actividades que realiza la Fundación Exportar, novedades 
destacadas del sector, capacitaciones y contenidos institucionales. 

Fundación Exportar | @FExportar 



PROMOCIÓN DE EXPORTACIONES 

SERVICIOS EXPORTAR 



Sectores 

MOI MOA - Alimentos 

Bienes Culturales Servicios 

Promoción de 
Exportaciones 



Tipo de Acción de Promoción 

PROGRAMAS DE INSERCIÓN DE PRODUCTOS 
ARGENTINOS 

FERIAS INTERNACIONALES 

RONDAS INTERNACIONALES DE NEGOCIOS 

Promoción de 
Exportaciones 

INFORMACION COMERCIAL 



Promoción de Exportaciones 

FERIAS INTERNACIONALES 

Oferta y demanda, competencia y consumidores en el 
mismo lugar y con un alto grado de interés en lo exhibido 
en el predio. 

 

Maximizan el número de contactos con potenciales 
compradores locales y/o con interesados provenientes  
de otros países 

 

Permiten la realización de actividades paralelas a la feria: 
talleres, seminarios y visitas técnicas. 



Promoción de Exportaciones 

FERIAS INTERNACIONALES 

Prowein. Düsseldorf, Alemania 



APAS.  San Pablo, Brasil 

Promoción de Exportaciones 

FERIAS INTERNACIONALES 



Promoción de Exportaciones 

FERIAS INTERNACIONALES 

Gulfood. Dubai, Emiratos Arabes Unidos 



Promoción de Exportaciones 

FERIAS INTERNACIONALES 

Olive Experience. San Pablo, Brasil 



Promoción y venta en góndola 

 

Llegada directa al consumidor, posicionando la  
marca a muy bajo costo 

 

Fortalece el trabajo de los distribuidores en esos 
mercados 

 

Realización de degustaciones, acciones de promoción  
y marketing, difusión turística, shows de tango, etc.  

 

 

 

Promoción de Exportaciones 

PROGRAMAS DE INSERCIÓN 
DE PRODUCTOS 



Promoción de Exportaciones 

PROGRAMAS DE INSERCIÓN 
DE PRODUCTOS 

Galerías Lafayette. París, Francia 



Encuentro de negocios entre reconocidos compradores 
internacionales  y empresarios argentinos. 

 

Permiten el ingreso al circuito exportador de empresas 
pequeñas que no cuentan con los recursos para iniciar la 
promoción de sus productos en el exterior. 

 

Contacto directo con potenciales clientes a bajo costo. 

 

Se están coordinando principalmente desde Pro Argentina. 

Promoción de Exportaciones 

RONDAS INTERNACIONALES 
DE NEGOCIOS 



Argoliva. San Juan, Argentina 

Promoción de Exportaciones 

RONDAS INTERNACIONALES 
DE NEGOCIOS 



Vinos y Bodegas. Buenos Aires, Argentina 

Promoción de Exportaciones 

RONDAS INTERNACIONALES 
DE NEGOCIOS 



Promoción de Exportaciones 

RONDAS INTERNACIONALES 
DE NEGOCIOS 

FIAR.  Rosario, Argentina 



DOCUMENTOS Y 
PUBLICACIONES 

OPORTUNIDADES 
COMERCIALES 

APOYO A OTRAS 
ÁREAS 

Informe Viajes de negocios 

Importadores en el Mundo 

Noticias de Exportar 

Informes especiales 

Armado de oferta exportable y 
atención a importadores 

Importadores para rondas 

Análisis de potencialidad 

Fidelización de empresas 

Charlas y seminarios 

Promoción de Exportaciones 

INFORMACIÓN COMERCIAL 



Promoción de Exportaciones 

INFORMACIÓN COMERCIAL 



Promoción de Exportaciones 

INFORMACIÓN COMERCIAL 



CONTACTO 
Ing. Fernando Medan 

fmedan@exportar.org.ar 

T. +54 11 4114 7700 


